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J Pfedné@skal

Ako sa darilo slovenskym e-
shopom v roku 2023 a aké trendy
ocakavat

Uspésné uvedeni novych produktii
‘ﬁ na trh: Jak se neutopit v
9 produktovém ocednu

Ako vybudovat fashion znac¢ku na
a Slovensku?

Zazi rast v e-commerce: Skaluj
a jednoducho.

Krdcové poznatky pre e-commerce
znacky z viac ako 250 branding
projektov

Kreativa, ktora predava a buduje
znacku: Trendy a stratégie pre rok

v 2024
1 N

&~ Jee- m.ailingvnezbytn)’l marketingovy
' nastroj pro vSsechny generace?

Sleva jako mocny marketingovy
e ndastroj e-shopare

Marketingova stratégia e-shopu
“+ Furbify s 12 miliohovym obratom z
pouzitého tovaru

Jak nemit e-shop zavisly na
Q drogéach

J Pfednaska 2 Workshop 1

(# Registrace 8:00 - 9:00

& UOvodnislovo 9:00 - 9:30

Jak pomoci chytrého a cileného
obsahu posilit Vasi znacku bez
; ohromnych rozpoc&tu?
Reseni efektivity ve-commerce:
Top 10 pFikladt z praxe pro
'_37 optimalizaci nakladu

> Propojeni marketingové strategie
‘%l se vstupnimi strankami e-shopu

@ Piestavka nakavu 10:30 - 11:00

Budouchost e-commerce patii
‘ tr#istim. Proé?

Vratky a reklamace jako pfilezitost
k lepsi CX: Osvédcené tipy ke
& snizeni nakladu

ﬁ Jak se neztratit v dobé marketplacu

Y{ obédova prestavka 12:00 - 13:00

~ Ako riadit e-shop na zaklade dat
M= namiesto pocitov?
E-commerce hacky pre udrzatelny
6 biznis

Ako na automatizdaciu Gétovnictva
fa 3 eshopov a ¢o s tym savisi

@ Piestavkanakavu 14:00 - 14:30

Ako spravne nastavit KPl v e-shopu
1 g a aké metriky sledovat?
!

Tvorba UGC videi: od analyzy az po
& spusténi kampané

Balanc mezi naklady a efektivitou
zakaznického servisu

@ Piestavkanakavu 15:30 - 16:00

20 najcastejSich chyb v
starostlivosti o zakaznika a Al
trendy

Umenie grafickej kreativy v
digitalnom veku: Hranice a
prilezitosti Al nastrojov

PFichazi revoluce v e-commerce? Al

asistenti pfinasi novou éru online
nakupovani

|

? Nezapomenutelnd afterparty 17:00 - 22:00

&

£

8

Workshop 2

Co sa vieme nauéit od e-shopov
GymBeam, Martinus ¢i Be Lenka?

Metody na posilnenie
doéveryhodnosti e-shopov: ako sa
priblizit svojim zakaznikom

Zacénéte zlepsSovat svij e-shop
koncepéné s pomoci Customer
Journey

.

Efektivni Fizeni vlastniho skladu a
moznosti automatizace pro e-
shopy

Chytra cenotvorba: Jak ziskat
konkurenéni vyhodu pro vas e-
shop



